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A marca assegura todas as etapas do trabalho, desde a concecao e projeto
a instalacao dos sistemas, e posterior servico de apoio pos-venda.

om presenca no mercado hd jd 35
anos, a Tecniclima desenvolve
uma estratégia comercial cujo ob-
jetivo central passa por “oferecer
solucdes globais aos clientes”, con-
forme explica Mdrio Fernandes de
Carvalho, diretor-geral e s6cio-ge-
rente da marca. “A nossa mais-valia € poder-
mos assegurar todo o servico, desde a conce-
cdo e projeto a instalacdo dos sistemas, e,
posteriormente, todo o servico pos-venda”,
adianta ainda assegurando que a Tecniclima
procura “servir o cliente e assumir toda a res-
ponsabilidade pelo bom desempenho do seu
projeto”.
A empresa conta uma “oferta completa” ao
nivel da climatizacdo, seja ela “residencial,
comercial, industrial” ou em termos dos dife-
rentes servicos. Na realidade, estes tltimos
“vao desde a consultoria e projeto, instalacdo
de todo o tipo de sistemas, manutencao pre-
ventiva até a assisténcia técnica”, segundo
refere Mdrio Fernandes de Carvalho.
Entre os diferentes produtos que comerciali-
zam, o responsavel da Tecniclima dd espe-
cial enfoque aos médulos MKC K-ACUV e
MKC KX-UV+H13, tendo em conta o periodo
de pandemia que vivemos: “Nas instalacoes
de ar condicionado existentes nem sempre €
possivel evitar a recirculacdo. Este sistema
ajuda a purificar o ar dentro dos espacos cli-
matizados, filtrando particulas e agentes pa-
togénicos, desinfetando o ar com luz UV-C.”
Nos sistemas centralizados, como os utiliza-
dos na generalidade dos locais de comércio,
servicos e restauracdo, o0 MKC K-ACUV “é
um moédulo de filtragem de ar proprio para
ser instalado nas condutas de recirculagio,
mantendo o sistema de ar condicionado
mais limpo” o que acaba por ajudar “a mini-
mizar contagios e alergias”. Nos locais onde
ndo € possivel garantir a renovacdo de ar
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uma das perguntas que se
impdem € “qual a melhor opcdo
para manter a temperatura ideal no
meu espaco?”
Mario Fernandes de Carvalho, dire-
tor-geral e socio-gerente da Tecnicli-
ma, explica que “todos os sistemas
devem ser bem selecionados, bem
instalados e bem utilizados”. Ainda
assim nao deixa de referir que ‘um
sisterna de ar condicionado, bomba
de calor, € quase sempre o sistema
mais eficiente, quer para o arrefeci-
mento guer para © aguecimento”.
Este responsavel lembra que se de-
verater ainda em conta “a eficiéncia
de cada equipamento” ja que ‘uma
melhor classe energética reduz o
consumo de energia durante o fun-
cionamento”.

adequada e onde os sistemas instalados ndo
permitam uma filtragem de ar eficiente, caso
dos equipamentos domeésticos e comerciais,
“pode ser necessdrio utilizar purificadores de
ar’, sublinha ainda Mdrio Fernandes de Car-
valho. Note-se que um purificador de ar €
particularmente importante “quando outras
medidas para melhorar a qualidade do ar in-
terior se revelam insuficientes”.

Para estes casos, o purificador de ar com hi-
gienizacao MKC K-UV+HI3 tem a capacida-
de de desinfecdo, associa vdrios estdgios de
filtragem de ar, incluindo um filtro HEPA, um
filtro de carvao ativado e um mdédulo de luz
ultravioleta UV-C, pelo que “€ um equipa-
mento adequado quando se pretende purifi-
car o ar interior com esterilizacao”.

Em termos futuros, o responsdvel maximo da
Tecniclima explica que a estratégia da em-
presa passa por continuar “a desenvolver ap-
tidoes e competéncias, a desenvolver novos
produtos e novas solucdes”. Por outro lado,
importa ainda “dar, a todo o tempo, a respos-
ta certa as necessidades de um mercado
cada vez mais informado e exigente”.
Associados hd mais de 28 anos a CLIMA
PORTUGAL, a Tecniclima colabora “ativa-
mente na pesquisa e testagem de solucoes
inovadoras que permitam oferecer ao mer-
cado as respostas adequadas”. Assim sendo,
Mdrio Fernandes de Carvalho fala numa es-
tratégia de continuidade: “Consolidar o que
vamos fazendo ao longo dos anos, mantendo
a confianga dos nossos clientes.”




